Upphandling av solcellsanlaggningar.

Alla krav och villkor som stalls i en upphandling maste vara férenliga med de
grundlaggande EU-réttsliga principerna om likabehandling och icke-diskriminering,
proportionalitet, transparens och émsesidigt erkdnnande. Det innebar bland annat att
kraven maste vara rimliga och ha ett samband med det som ska upphandlas, att alla
leverantorer ska ges lika forutsattningar och att den upphandlande myndigheten 6ppet
publicerar upphandlingen och lamnar insyn.

De krav och villkor som stélls i en upphandling maste vara utformade pa ett satt som gor
det mojligt att folja upp och kontrollera att leverantérerna uppfyller dem. Ett val utarbetat
forfragningsunderlag med en tydlig struktur underlattar for leverantérerna i arbetet med
att utarbeta anbud, men ocksa for organisationen vid utvarderingen av anbuden och vid
utformningen av avtalet med vald leverantor. Det &r ocksa viktigt att det framgar vilka
krav som &r obligatoriska och, vad kravet innebér och att féljden av att inte uppfylla
samtliga krav &r att anbudet forkastas.

Vid upphandling ska i forfragningsunderlaget framga vilken utvarderingsgrund den
kommer att anvéanda sig av vid utvarderingen av anbuden. Det finns tva olika satta att
utvardera en upphandling, antingen genom l&agsta pris eller genom det mest ekonomiskt
fordelaktiga anbudet.*

Lé&gsta pris

Genom att stdlla hdga krav pa leverantorer och tekniska specifikationer ar det mojligt att
fa en bra anlaggning till lagsta pris. Klicka har for att ta del av Johan Paradis lista pa delar
att ha med vid upphandling till Iagsta pris.

D Forfragningsunderlaget”, kkv, 2014. Héimtad 2014-06-24 fran:
http://www.kkv.se/t/Process 2152.aspx#Krav%20p%C3%A5%20leverant%C3%B6ren



http://hallbarutvecklingvast.se/system/files/lou-upphandling_krav_28_maj_2014.pdf
http://www.kkv.se/t/Process____2152.aspx#Krav%20p%C3%A5%20leverant%C3%B6ren

Ekonomiskt mest fordelaktiga

| det fall utvarderingsgrunden anvénds for det ekonomiskt mest fordelaktiga anbudet ska
den upphandlande myndigheten ta hansyn till olika kriterier som ar kopplade till foremalet
for upphandlingen (t.ex. pris, leveranstid, driftkostnader, miljéegenskaper eller kvalitet)

Det mojligt att anvéanda sig av en LCC kalkyl liknande den Kungsbacka anvént sig av. Se
Gustav Larssons presentation, klicka har.

Pa solelsanlaggningar &r det exempelvis mojligt att utvardera pa pris, kvalitet, teknik och
kompetens.

Det finna aven mojligheter att anvanda sig av podngsystem dar det ar mojligt att vikta
kriterierna. (Observera att detta endast ar exempel!)

Pris 60%
Kompetens 10%
Ekonomi/omsattning 15%
Kvalité 15%

Har ar det da mojligt att poangsatta dessa pa en skala mellan till exempel 1-3. Se nedan
for exempel,

Kompetens

0 poéng = 0 installerade objekt

1 poang = 1-2 installerade objekt

2 poang = 3-4 installerade objekt

3 poang = 5 eller 6ver installerade objekt

Ekonomi/omsattning

0 poéng = mindre omséttning &n anbudssumman
1 poang = 1-2 ggr anbudssumman

2 poang = 3-4 ggr anbudssumman

3 poang = 5ggr eller 6ver anbudssumman

Den upphandlande organisationen sétter upp ett poadngsystem for alla kriterier som satts
stalls. Nar anbuden kommer in utvarderas dessa efter kriterierna och viktas for att fa en

totalsumma dar den som har hogst poang vinner. Viktigt att det &r tydligt i anbudet hur

bedémningen kommer att ga till!

For mer information om vad den upphandlande organisationen ska tanka pa nar
forfragningsunderlaget ska tas fram finns en sida pa konkurrensverket, klicka har.


http://hallbarutvecklingvast.se/system/files/gustav_larsson_-_2014-05-28_-_presentation.pdf
http://www.kkv.se/t/Process____2152.aspx#Krav%20p%C3%A5%20leverant%C3%B6ren

